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AFI Distribution
www.AFI-Distribution.ru

Мощный инструмент для увеличения прибыли вашей компании:

• Преимущества для вас
• Решения для ваших клиентов
• Возможности и привилегии
• Условия и процессы
• Инструкция по применению

ПРОГРАММА

ДЛЯ ПАРТНЁРОВ

26.04.2023

Генеральный дистрибьютор программного обеспечения в России и СНГ
Altaro, InventorSoft, Senhasegura, Архива, Мультифактор и Стингрей
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15
Лет команде

2100
Партнёров
в РФ и СНГ

900 000+
Решения используют

AFI Distribution

Дистрибьютор решений для автоматизации и 

защиты компьютерных сетей любых масштабов.

Перед распространением мы проверили каждую 

программу и подготовили специалистов для 

помощи и поддержки вас и ваших клиентов.

Актуальные и надёжные решения 

Поставки только через партнёров

Лучшие условия и поддержка для вас

Проверенный механизм защиты сделок

О компании
П о з н а к о м и м с я ?

компаний в мире



3 AFIЧто мы предлагаем?
В а м  п о н р а в и т с я  р а б о т а т ь  с  н а м и

Актуальные решения
Продукты, которые легко 

объяснить и продать

Гибкие условия
Схемы для поставщиков ПО 

и ИТ-интеграторов

Поддержку
Команда специалистов 
и материалы на русском

Прозрачность
Заранее известные 

условия и возможности

Продвижение
Помощь в поиске и 
работе с клиентами
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Автоматизация ИТ Непрерывность бизнеса

Резервное копирование
Аварийный почтовый сервер
Высокодоступное хранилище паролей

Безопасность

Сбор, аудит, смена и защита паролей
Поиск и устранение уязвимостей

Создание центра ИТ-безопасности
Анализ конфигурации систем

Бизнес-аналитика

Анализ логистики поставок
Прогнозирование спроса
Оптимизация использования капитала

Контроль
Контроль подключений подрядчиков

Аудит использования учётных записей
Анализ почтовых переписок

Мониторинг

Отчеты об эффективности точек продаж
Отчеты об уязвимостях в приложениях
Мониторинг учетных записей и 
сертификатов


Безопасная разработка

мобильных приложений
Управление жизненным циклом 
учетных записей и сертификатов

Портфель решений
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Предпродажная поддержка

Помощь в выборе решения 
Сравнение с конкурентами

Демонстрация продуктов «живьём»

Техническое обслуживание

Поддержка клиентов на русском 
языке по телефону, электронной 
почте и через систему заявок

Подготовка проекта
Установка и первичная настройка

Обучение ваших специалистов
Помощь в интеграции под ТЗ

Помощь в продлении

Заблаговременно напомним вам о 
продлении лицензии и рассчитаем 
стоимость.

Полный цикл поддержки
Н а ш и  с п е ц и а л и с т ы  в с е г д а  н а  с в я з и



6 AFIГибкие процессы
В  в а ш е й  р а б о т е  н е  п р и д е т с я  н и ч е г о  м е н я т ь

Поставщикам ПО

Бесплатное обучение, 
оперативный расчет цен, 

помощь в работе с клиентом

ИТ-интеграторам

Проектное сотрудничество, 
помощь в подготовке 

документации для клиента

Дистрибьюторам

Поставка с сохранением 
всей цепи партнёров на 

выгодных условиях

Интернет-магазинам

Готовые тексты и графика, 
быстрая отправка заказа и 

получение лицензий
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Выгодные условия
Скидки до 40% для вас и эксклюзивные 
предложения для ваших клиентов.

Бесплатное обучение

Совместные вебинары и мастер-классы для 
ваших специалистов и ваших клиентов.

Механизм защиты сделок
Регистрация клиента на «первом контакте», 
гарантия лучшей стоимости закупки.

Полный пакет материалов
Готовые тексты, графика, презентации, 
индивидуальная подготовка под кампании.

Преимущества для партнёров
В а м  п о н р а в и т с я  р а б о т а т ь  с  н а м и

Расскажите нам о том, как вы работаете с клиентами
Наши специалисты подберут для вас комфортную схему 
сотрудничества на выгодных условиях.

Мы работаем строго через партнёрскую сеть. 
Все незакреплённые клиенты распределяются по активным 
партнёрам, и мы помогаем закрыть сделку.

Участвуете в мероприятиях или проводите свои? 
Поделитесь с нами планами, и мы предоставим вам материалы и 
спикеров для выступления.

Лучше один раз увидеть
Приглашайте клиентов на онлайн-демонстрацию продуктов. 
Мы проводим их «живьём» с сессией ответов на вопросы.
Приглашённые клиенты автоматически регистрируются за вами.

Всегда на связи
Распространите наши контакты среди ваших специалистов.
Оперативно отвечаем на любые вопросы по продуктам.



8 AFI

Бронзовый Серебряный Золотой

Статусы обновляются по итогам года отдельно для каждого проекта

Для быстрого старта после регистрации предоставляются максимальные привилегии на ограниченный срок.

Условия и возможности
В с е  м а к с и м а л ь н о  п р о с т о

Продвинутый партнёр:

• Повышенная скидка

• Размещение на нашем веб-сайте

• Сертификация специалистов

• Требования к количеству заказов

• Совместное продвижение

Начальный статус:

• Минимальная партнёрская скидка

• Поддержка для быстрого старта

• Бесплатное обучение менеджеров

Выдающийся партнёр:

• Максимальная скидка

• Размещение на веб-сайте вендора

• Расширенные NFR-лицензии

• Совместное участие на выставках

• Требования к специалистам

• Требования к объёму заказов

• Индивидуальный план работы
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П р е д в а р и т е л ь н а я  з а щ и т а  с д е л к и

Если клиент обратился к вам, или вы собираетесь предложить ПО клиенту, 
сообщите нам на sales@afi-d.ru следующие данные:

• Название организации клиента

• ИНН/TaxID организации

• Название группы компаний, если организация входит в какую-либо

• Контакт со стороны клиента

• Контакт ответственного менеджера с вашей стороны

• План по работе с клиентом (ближайшие шаги с датами)

Если вы укажете неполные или неточные данные, мы не сможем проверить, 

работает ли уже кто-нибудь из поставщиков с указанной организацией по 

выбранному ПО, и защита может «слететь» в самый неподходящий момент.

Предварительная защита сделки
Защитим вас на период первых контактов с клиентом01

В любой непонятной ситуации 
пишите на info@afi-d.ru

mailto:sales@afi-d.ru
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Р е г и с т р а ц и я  у  п р о и з в о д и т е л я

Помимо данных из первого шага понадобится следующая информация:

• Перечень и контакты лиц, принимающих решение со стороны клиента

• Порядок закупки: шаги, сроки, наличие конкурса

• Выделен ли у клиента бюджет на выбранное ПО, в каком объеме?

• Будет ли клиент сравнивать наше ПО с конкурентами и кем именно?

• Какие задачи планирует решить клиент с помощью нашего ПО?

Каждые две недели мы ожидаем от вас информацию по работе с клиентом.

Мы приложим разумные усилия, чтобы напомнить вам о сроках и узнать 

подробности, но при отсутствии информации о работе с клиентом защита 

может быть снята в пользу поставщика, предоставляющего более 

подробные и точные данные по клиенту.

Регистрация работы с клиентом, оповещение производителя
Защита сделки у производителя дает максимальную скидку02

В любой непонятной ситуации 
пишите на info@afi-d.ru
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С о в м е с т н а я  р а б о т а

Задействуйте наших специалистов на этапе тестирования ПО клиентом, 
держите в курсе возникающих вопросов и возражений.

Наши специалисты никогда не назовут клиенту стоимости и прочих условий 
напрямую, их присутствие в процессе демонстрации, установки и настройки 
ПО на площадке клиента может повысить шансы на успех.

Получите коммерческое предложение для фиксации окончательных 
условий для проекта сразу, как появится информация о дате закупки.

Мы все еще ожидаем, что наши специалисты будут получать информацию о 
движении проекта не реже раза в две недели.

Совместная работа на «финишной прямой» и фиксирование стоимости
Подтверждение концепта, формирование конкурсной документации03

В любой непонятной ситуации 
пишите на info@afi-d.ru
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У ч а с т и е  в  к о н к у р с е  и  р а з м е щ е н и е  з а к а з а

Сверьте с партнерской программой или с информацией от наших 
специалистов, какую скидку получили ваши конкуренты, чтобы знать ваши 
возможности в условиях конкурса.

Разместите заказ в оговоренные сроки для сохранения зафиксированных в 
коммерческом предложении условий.

Защита сделки заключается в превосходстве ваших условий над 
закупочными ценами конкурентов: ни под какими письмами и уговорами 
они не получат условий лучше, чем у поставщика, защитившего сделку.

В случае, если ваш конкурент выиграет конкурс за счет демпинга, его 
условия не поменяются – заказ будет «в минус». За 11 лет среди тысяч 
заказов таких случаев было всего два.

Участие в конкурсе и размещение заказа
Предсказуемая прибыль за счет прозрачности процесса и условий04

В любой непонятной ситуации 
пишите на info@afi-d.ru
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В  ц и ф р а х

Шаг Защита Предоставляемая информация

Предварительная 
регистрация

Защита на 2 недели – мы проверим историю 
клиента и защитим ваш проект, чтобы вы могли 
договариваться с клиентом, зная, что вы – первые

• Название компании или список 
компаний

• Предлагаемые решения

Первый контакт с 
клиентом

Защита на 2 недели от начала движения.
Нужен переход к активным действиям, 
планирование демонстрации, пилота. 

• ИНН/ОГРН/TaxID клиента 
• Контакты представителя клиента, 

готового подтвердить работу
• План действий с датами

Активные действия 
по клиенту 

Защита на месяц с момента последнего прогресса. 
Может быть продлена из-за того, что клиент 
переносит решение о закупке или старте пилота. 

Подробности о движении проекта: 
потребности клиента, предложенное 
решение, планы по тесту и закупке.
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Участники вебинаров, выставок, конверсии рассылок и 
прочего продвижения автоматически закрепляются за 
партнёром, который провел кампанию – достаточно 
прислать список заинтересованных в рамках процесса 
защиты

Механизм защиты сделок
В  д е т а л я х

Защита в случае конкурса
Помимо скидки можно получить сертификаты, 
авторизационные и рекомендательные письма на имя 
заказчика под проект.

Автоматическая защита при продвижении

Автоматическая защита при продлении
Партнёр, который продал решение клиенту, получает 
автоматическую защиту при продлении – полную 
скидку, когда конкуренты – не более 5%.

Мы стараемся придерживаться принципов честной и 
прозрачной работы, без «подковёрных игр», и чтобы защиту 
получил не тот, кто первый и не смог, а тот, кто действительно 
работает над успехом сделки с клиентом. 

Нам очень важно, чтобы ваши усилия не пропали даром, и 
при конкурентной борьбе вы смогли победить и при этом 
получить достойную и предсказуемую прибыль с заказа.

Спорные случаи разбираются в ручном режиме с 
привлечением информации от всех сторон.

Письма и звонки клиента «мы хотим приобрести через 
другого поставщика, передайте защиту» не работают. 
Если клиент действительно хочет сменить поставщика, защита 
ему это сделать не помешает, условия при этом не изменятся.
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БЕСПЛАТНО ПО РОССИИ 8 800 550 52 23

ТЕЛЕФОН В МОСКВЕ 8 499 223 35 33 

ДЛЯ ПАРТНЕРОВ partners@afi-d.ru

ТЕХ. ПОДДЕРЖКА support@afi-d.ru

ВЕБ-САЙТ www.AFi-D.ru

С уважением к вам и вашей работе

AFI Distribution

Документ носит исключительно информационный характер. Версия актуальна на 26.04.2023. Применяйте строго с учетом существующих договорённостей с ООО «АФИ Дистрибьюшн» 
(ИНН 5047160584, КПП 504701001, ОГРН 1145047011042). В случае отсутствия договорных отношений обязательно свяжитесь с представителем компании по контактам, указанным выше.

Присоединяйтесь!
Для регистрации в партнёрской программе свяжитесь с нами 
любым удобным способом, либо заполните форму по ссылке:

https://afi-distribution.ru/newpartner/ 

https://afi-distribution.ru/newpartner/?utm_source=afi_partnerprogram

